Mees van den Brink viert op 1 april 2010 haar 35-jarig
bestaan en is een goed voorbeeld van een inmiddels fors uit

de kluiten gewassen middelgrote onderneming. Een 70-tal
werknemers telt dit bedrijf inmiddels, dat nog steeds een
honderd procent familieonderneming is. De belangrijkste
afzetmarkten zijn Nederland, Belgié en Duitsland.

We spraken in Haaksbergen met Harmen Kok, verantwoordelijke
inkoop, en accountmanager Bob van den Brink. Kok en van den
Brink junior geven tekst en uitleg bij de keuze voor Dimasys.

“Het helpt om eerst even te schetsen hoe het nu staat met Mees
van den Brink”, opent Harmen Kok. “Het bedrijf telt momenteel
vier filialen, want behalve in Haaksbergen hebben we ook vestigin-
gen in Veenendaal, Drachten en in Tilburg. Daarnaast is er ook nog
Brinkoflex in Haaksbergen, een aparte firma die optreedt als
fabrikant. Bij Brinkoflex worden airbrake coils gemaakt, slangen
die dienen voor het remsysteem van vrachtwagencombinaties.

“Wie er de kaart bijneemt, merkt dat alle vestigingen mooi
verspreid liggen over Nederland. Dat heeft wel degelijk een bedoe-
ling. Een heel sterk punt van Mees van den Brink is dat we beschik-

ken over een uitgebreide voorraad, waarbij ongeveer 50.000
artikelen onmiddellijk uit voorraad leverbaar zijn. Zowel in Haaks-
bergen, Veenendaal, Drachten en Tilburg kunnen klanten terecht
in een eigen stock.”
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INFOMAT KRIJGT MET HET ERP-SYSTEEM DIMASYS OOK OP DE NEDERLANDSE MARKT
STEEDS MEER VOET AAN DE GROND. MEES VAN DEN BRINK IS GESPECIALISEERD IN
DE LEVERING VAN ALLE SOORTEN SLANGEN, KOPPELINGEN EN TOEBEHOREN AAN DE

HANDEL EN DE INDUSTRIE. HET BEDRIJF GING LIVE MET DIMASYS IN SEPTEMBER

2003 EN TOONT ZICH EEN ENTHOUSIASTE GEBRUIKER VAN HET SYSTEEM.

“Dat voorraadbeheer toont ook de strategie van ons bedrijf aan”, haakt
Bob van den Brink in. “"Wij hameren voortdurend op het feit dat we ons
zo flexibel mogelijk moeten opstellen en dat servicegerichtheid geen ijdel
woord mag zijn. Doordat we beschikken over deze filialen worden de
klanten geen onnodige kilometers opgedrongen en worden ze heel snel
geholpen. We zijn trouwens van plan om de klanten in het westen van
het land nog sneller te bedienen. De kans bestaat immers dat we in de
Botlek (nvdr: haven van Rotterdam) een extra filiaal zullen openen, waar
men de meest gangbare artikelen kan vinden.”

Het bovenstaande verhaal illustreert al min of meer waarom Mees van
den Brink besloot om het softwareverhaal aan te pakken. Men bleek te
beschikken over een goed functionerend pakket, maar door de stelsel-
matige schaalvergroting moest er toch ingegrepen worden.

“We werkten met een pakket op maat dat goed voldeed. Toch kregen we
steeds meer problemen bij de synchronisatie van de data”, legt Harmen
Kok uit. “Bovendien werkte de leverancier van het pakket steeds minder
vlot mee en hadden we geen zicht op onze zaken in real time, omdat we
elke dag moesten inbellen op onze centrale voorraadbeheersing.”

“We kwamen eerder toevallig, via een mailing, bij Infomat terecht”, weet
Bob van den Brink. “We nodigden hen uit voor een kennismakings-
gesprek en daardoor ontstond onze interesse voor een nieuw pakket met
een real time-verbinding.



NIET ALLE MODULES

MAATWERK

DIVERSE VOORDELEN

NIEUWE VERSIE DIMASYS

CRM/Marketing

Aankoop
Besteladviezen
Leveranciersaanmaningen
Controle inkoopfacturen
Retouren leveranciers

Verkoop
Klantendashboard
Offertebeheer
Configurator
Verkoopcontracten
Kassaverkopen
Taksen
Klantenretouren
Tablet offline verkoop
Electronische facturatie
Advanced reporting

Retail POS-Module

Logistiek
ABC analyse
Maten / kleuren
Lot- & serienummers
Intercompany transacties
Advanced Warehousing
Variabele locaties
Magazijnoptimalisatie
RF-ondersteuning

Service
Onderhoudscontracten
Field automation (PDA,
pocket, ..)

Productie

Cross application

Import catalogen leveranciers
Haspelopvolging
Koperkoersen

Labelling en barcoding
MENO link

Bosch Extralink

Accijnzen

Dime@link (EDI, XML, ...

E-commerce

Cataloog
Order handling
Order tracking

Finance

Algemene boekhouding
Analytisch (7 niveaus)
Telebanking (in - out)
Budgetten

Vaste activa

Excel Add in

Consolidatie

Wetgeving diverse landen

Document Management

Dimasys Taskcentre
(Messaging & Alerting)

a Systemat Company

Infomat en Groep Systemat hebben uit hun rijke ervaring met KMO / MKB
bedrijven de ERP-systemen Dimasys en Ypsos Business gedistilleerd die zich
precies richten tot bedrijven zoals het uwe.

De Return On Investment (ROI) voor honderden KMO's / MKB bedrijven is reeds een
feit. Bezoek onze website www.infomat.eu of neem contact met ons op,

dan kunnen wij samen met u de gepaste oplossing zoeken voor uw bedrijf.

Infomatnv - Laarstraat 16 - 2610 Wilrijk » Belgié « T +32 3 820 60 00
Infomat sa - Rue de Bruxelles 174 S - 4340 Awans * Belgique * T +32 4 240 57 90

Infomat bv - Meander 251 6825 MC Arnhem « Nederland - T +31 26 376 34 81

Systemat sa - Chaussée de Louvain 435 1380 Lasne * Belgique * T+32 2 725 52 25

Systemat - Parc d'Activités 77-79 - 8308 Capellen « Luxembourg * T +352 31 71 32 296

www.infomat.eu * infomat@systemat.com






