Nous avons clairement découvert qui sont les utilisateurs
professionnels en passant pour découvrir pourquoi la sprl Henri
Brant a jadis opté pour Dimasys ainsi que les raisons pour
lesquelles le systéme est utilisé dans I'entreprise. Guy Van Ballaer,
directeur: “Nos services de ventes sont totalement optimisés afin
d’offrir un service de qualité aux installateurs actifs dans le
domaine résidentiel ou industriel, aux entreprises industrielles qui
disposent de leur propre service d'entretien, aux magasins
d'électro qui vendent du matériel électrique ou des appareils
électroménagers ainsi qu'aux utilisateurs finaux professionnels,
comme par exemple le secteur des services. Tous ces clients
peuvent trouver chez nous un large éventail de produits: des
lampes et systemes d'éclairage, du matériel d'installation, des
systémes domotique, audiovisuels et d'observation, du matériel
industriel, des cables et fils, des systéemes de chauffage et de
traitement de I'air ainsi que de gros et petits électroménagers.”

Au cours de notre entrevue avec monsieur Van Ballaer, nous avons
vite remarqué que nous étions en face de quelqu'un qui, avec ses
collaborateurs, peut se targuer de nombreuses années
d'expérience et qui trouve que Dimasys l'aide a optimiser ses
affaires.

“Nous avons appris a connaitre ce logiciel ERP avec son systéme
modulaire unique en 1998. Nous sommes entrés en contact avec
Infomat via la centrale d'achat et de marketing Fegime Belgium,
dont nous sommes membre et dont nous faisions alors partie du
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a passion for solutions

B Henri Brant

« Dimasys nous aide a concrétiser notre
propre slogan: ‘une organisation efficace et
flexible soutenue par un systéeme informa-
tique puissant’. »

L'ENTREPRISE HENRI BRANT, EN TANT QUE CENTENAIRE VIGOUREUSE (ELLE A ETE
FONDEE EN 1904), EST UNE ENTREPRISE QUI UTILISE LE SYSTEME ERP DIMASYS
DEPUIS DEJA QUELQUES ANNEES. LA SPRL HENRI BRANT, QUI EST ETABLIE SUR LA
BISSCHOPPENHOFLAAN A DEURNE PRES D'ANVERS, EST TOUJOURS RESTEE UNE
ENTREPRISE FAMILIALE ET, EN TANT QUE GROSSISTE ELECTROTECHNIQUE, SE CONCEN-

TRE SUR LA VENTE AUX UTILISATEURS PROFESSIONNELS.

comité de direction. Cette année-la, Fegime Belgium avait rédigé un gros
cahier des charges reprenant tous les souhaits informatiques de ses
membres. Aprés avoir soigneusement passé en revue une douzaine de
candidats, on a décidé de faire confiance a Infomat qui, via Dimasys,
présentait clairement les atouts les plus solides.”

Evidemment, nous avons cherché a savoir quelles étaient les exigences
les plus spécifiques de Fegime, et par extension également celles de la
sprl Henri Brant.

“II était tres important que tous les membres puissent utiliser une méme
base de données de produits et une méme répartition du matériel. Si
vous convenez d'utiliser les mémes appellations, vous évitez les éventu-
elles confusions, mais il faut dés lors que vous définissez clairement ce
qu'on entend par ces termes. A coté de cela, nous cherchions un systéme
pouvant fournir des solutions spécifiques pour notre secteur. Un systéme
pouvant réagir aux changements de cap permanents de I'acheteur, par
exemple, et qui puisse également tenir compte des diverses taxes
environnementales, des cotisations Recupel a BeBat. Enfin, le systéme
devait aussi pouvoir supporter une gigantesque base de données
d'articles et fournir un instrument assurant un entretien efficace de cette
base de données. Ce dont se charge le module “Import des catalogues
fournisseurs”. Ce qui n'est pas du luxe quand on sait que I'on parle
facilement de plus de 600.000 références d'articles.”

“Au sein du groupe, nous avons été un des premiers membres a décider
d'implémenter Dimasys. Ce fut la conséquence d'un accord mutuel. Les
membres de Fegime Belgium qui disposaient encore d'un systéme
informatique qui pouvait poser probleme lors du passage au nouveau
millénaire furent les premiers a implémenter le systeme.”



FIABLE ET COMPLET

NOUVELLE VERSION DIMASYS

CRM/Marketing
Achats

Proposition de
réapprovisionnement
Rappels fournisseurs
Controle factures d'achat
Retours fournisseurs

Vente

Dashboard clients
Gestion des offres
Configurateur

Contrats de vente

Ventes caisse

Taxes

Retours clients
Ventesoffline surTablet PC
Facturation électronique
Advanced reporting

Retail (POS) Point of sales
Logistique

Analyse ABC

Calcul automatique des
stocks - min/max

Tailles / coloris

N° de série et de lot
Transactions inter sociétés
Advanced Warehousing
Emplacements variables
Optimalisation du magasin
Radio Fréquence

Service
Contrats de maintenance
Field automation (PDA, pocket, ...)

Production

Cross application
Import des catalogues fournisseurs
Suivi des bobines
Cours de cuivre
Labelling et barcoding
Menolink
Bellidic
Bosch Extralink
Accises
Dime@link (EDI, XML, ...)

E-commerce
Catalogue
Order handling
Order tracking

Finance
Comptabilité générale
Analytique (multi-niveaux)
Télébanking (in - out)
Budgets
Immobilisés &amortissements
Excel Add in
Consolidation
Législation divers pays

Corsa Enterprise Content Management (ECM)
Dimasys Taskcentre (Messaging & Alerting)

a Systemat Company

DEFIS

Infomat et le Groupe Systemat ont gardé de leurs nombreuses expériences avec les
PME's les systemes ERP Dimasys et Ypsos Business. lls s'adressent essentiellement &

des sociétés comme la votre: des entreprises disposant de 3 a 300 utilisateurs. Pour

des centaines de PME's, le return on investment (ROI) est déja un fait acquis.

Pour plus d'informations, visitez notre site web www.infomat.eu ou contactez-nous,
nous vous proposons la solution la plus appropriée.

INFOMAT NV

Garden Square Bloc AB

Laarstraat 16B

B - 2610 Wilrijk (Anvers)
T+3238206000-F +323 8306942
infomat @ systemat.com « www.infomat.eu

SYSTEMAT SA

Chaussée de Louvain 435
B-1380 Lasne
T43223528311
www.systemat.com

INFOMAT SA

Parc Industriel des Hauts-Sarts

Rue des Alouettes 121

B - 4041 Milmort

T+3242405790+F +324 2482268
infomat @ systemat.com - www.infomat.eu

SYSTEMAT LUXEMBOURG

Parc d'Activités Capellen 77-79
L - 8308 Capellen
T+35231713229
www.systemat.com






